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整備在宅醫療科技產業環境
採購規格書

1、 請購案名：「日本在宅醫療市場拓展暨臺日合作機會研析」採購案
2、 委託期間：決標次日起至115年11月30日止
3、 背景說明與目的：
以推動國內在宅醫療科技及設備產業拓展海外市場之目標，為掌握日本在宅醫療市場需求、產業發展及通路合作情形，並為將來協助國內業者拓展日本市場、尋找潛在合作夥伴及推動臺日業者媒合預作準備，爰辦理本案。
將透過日本在宅醫療相關業者之深度訪談及蒐集標竿案例研析資料，了解日本市場之實際需求、產品應用、採購及通路模式、合作需求及對臺合作意願等，並進一步整合臺灣在宅醫療產品與日本市場需求，建立潛在合作業者清冊及臺日合作機會對接矩陣。
4、 交付項目與期程： 
透過執行以下工項，協助計畫未來市場拓展及媒合工作之實務應用性，作為後續協助國內在宅醫療設備及科技業者尋找日本合作夥伴、辦理商洽交流、產品導入或其他合作案之基礎。
	序
	交付項目
	日程
	交付內容

	1. 
	日本在宅醫療科技業者訪談與合作潛力研析
	115年11月20日
	遴選10家日本在宅醫療與科技相關領域之標竿業者，透過資料蒐集與深度訪談，完成10 份個別研析之報告。
【遴選業者條件】
· 主業項目與目前台灣在宅醫療科技推廣計畫具關連與互補性。
· 優先遴選具海外合作經驗或對臺灣產品有潛在合作可能之業者，並為具採購決策、導入評估、場域驗證或既有通路能力之業者。
· 應分散於不同產品類別，包含但不限於：居家診斷與監測、居家治療與照護、支援服務與系統等。
【研析報告規範】
每家標竿業者之研析報告與訪談內容應包含（但不限於）以下大項：
1.業者基本資料與產業角色-公司基本概況、主要業務，以及該業者於日本在宅醫療體系中所扮演之角色與競爭優勢。
2.海外拓展經驗與考量因素-既有海外合作/市場拓展實績，以及日方未來進行海外合作或市場擴展時之核心考量因素。
3.對臺合作可行性-評估與臺灣業者對接之潛在產品/技術領域、日方對臺合作意願，以及具體潛在合作模式建議（如：代理、經銷、採購、技術合作、場域導入等）。
4.海外對接聯繫窗口資訊-提供未來可進行實質商務對接之日方窗口資訊（包含姓名、部門、職稱、聯絡電話、E-mail 等）。

	2. 
	結案報告書
	115年11月30日
	報告書內容包含：
1. 依據「居家診斷與監測」、「居家治療與照護」、「支援服務與系統」三大類型，梳理對應之日本市場需求/痛點、應用情境，及合作建議。
2. 日本潛在合作業者清冊暨對臺合作意願評估分析(包含業者名稱、業者類型、主要業務、在宅醫療產品／服務之潛在需求、對臺合作可行性、可能合作模式，及後續合作推進建議等)
3. 潛在合作業者之優先性分析及建議優先接洽名單
4. 本案相關佐證資料應包含受訪對象、日期、訪談紀錄、照片或其他執行佐證文件、資料來源等。


5、 [bookmark: _Hlk201047603]評選標準
投標廠商應提供服務規畫書(電子檔)，本案將依廠商提供之服務規畫書進行書面審查。
	評分項目
	分項評選項目
	配分

	服務內容
專業性
	1. 專案執行規劃與期程；
2. 專案是否符合採購規格與計畫需求；
內容應包含但不限於：代表性業者遴選規劃、業者分類及選擇原則、訪談方式、對象及訪綱、標竿業者研究分析重點及成果產出規劃等。
	50

	廠商專業能力與履約能力
	1. 廠商具備相關專業或經驗；
2. 積極性與可配合客戶需求調整之應變能力與配合度。
	30

	費用合理性
	專案費用規畫合理性
	20

	總分
	100


6、 付款方式及條件：
本案為1次性付款，於本案期程內完成所有交付項目，經本院驗收通過後給付契約總金額。付款以本院付款方式為準。
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